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            Abstrak Strategi pemasaran sangat diperlukan dalam menghadapi kegiatan  perdagangan yang semakin maju. Untuk Kata kunci: Industri Tenun Gamplong,  Analisis SWOT, Strategi Pemasaran. Abstract Marketing penjualan produk  yang dipengaruhi oleh faktor akan meningkatkan produktivitas suatu industri  dengan  PERFORMA: Jurnal Manajemen dan Start-Up Bisnis. Volume 1 Strategi  pemasaran tersebut terbagi dalam bauran pemasaran. (product, price, place  Kata kunci: Strategi Pemasaran, Analisis SWOT, Bauran Pemasaran, Strategi  turn-arround Namun strategi tersebut belum mampu membuat penjualan  meningkat dan. 1 Okt 2016 ANALISA STRATEGI PEMASARAN TERHADAP PENINGKATAN VOLUME  PENJUALAN PADA BENGKEL SUGALI DI KABUPATEN NABIRE. ANALISIS STRATEGI PEMASARAN UNTUK MENINGKATKAN … dan meningkatkan penjualan produk yang diproduksi. Dengan melakukan penerapan strategi pemasaran dan inovasi melalui pemanfaatan peluang dalam meningkatkan penjualan, sehingga posisi atau kedudukan perusahaan di pasar dapat ditingkatkan atau dipertahankan. Perusahaan dapat meminimalisasi kelemahannya dan memaksimalkan ANALISIS STRATEGI PEMASARAN DALAM MENINGKATKAN … ini yang berjudul “Analisis Strategi Pemasaran Dalam Meningkatkan Volume Penjualan Produk Pada PT. Proderma Sukses Mandiri” ditujukan sebagai salah satu syarat untuk menyelesaikan studi strata 1 (S-1) dan memperoleh gelar Sarjana Ekonomi di Fakultas Ekonomi dan Bisnis UIN Syarif Hidayatullah Jakarta.
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            ANALISIS STRATEGI PEMASARAN UNTUK. MENINGKATKAN dalam  meningkatkan penjualan, sehingga strategi pemasaran mempunyai peranan  yang sangat besar sebagai penunjang terhadap Jurnal Ekonomi FE Unsil. Vol.  4. No 1. ANALISIS STRATEGI PEMASARAN DALAM. MENINGKATKAN PENJUALAN  EKSPOR KOPI ARABIKA. PADA CV YUDI PUTRA. SKRIPSI. Diajukan Sebagai  ANALISIS STRATEGI PEMASARAN DALAM MENINGKATKAN Kata Kunci :  Strategi Pemasaran, meningkatkan penjualan Jurnal Universitas Pancasila. Penelitian strategi pemasaran dalam meningkatkan volume penjualann pada PT. HATNI. (Hasil Alam matrik IFAS sebesar 1,45 yang kemudian digambarkan  dalam analisis SWOT, maka dapat diketahui Jurnal ECSOFiM Vol. 3 No. 1,  2015. PEKOBIS Jurnal Pendidikan,Ekonomi dan Bisnis. Vol. 1 No. iv Oktober 2017. 32.  ANALISIS STRATEGI PEMASARAN UNTUK MENINGKATKAN. VOLUME  PENJUALAN PRODUK PERUSAHAAN STUDI KASUS PADA. PT GLOBAL  Teknik analisis data yang digunakan dalam penelitian ini adalah study kasus  tunggal  Jurnal Ilmiah Universitas Batanghari Jambi Vol.18 No.2 Tahun 2018. 222.  Analisis Strategi Pemasaran Dalam Meningkatkan Volume Penjualan pada  Shopie 
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 STRATEGI PEMASARAN DAN PENJUALAN PRODUK A. Strategi Pemasaran Setiap organisasi bisnis dihadapkan pada 2 jenis” lingkungan” internal dan eksternal, makin besar suatu perusahaan atau organisasi, makin komplek pula bentuk, jenis, dan sifat interaksi yang terjadi dalam menghadapi ke 2 jenis lingkungan tersebut.





	
	
	
	












Pemasaran Syariah Dalam Penjualan Produk Bersaing Di Toko. Saudi Store  Batoh”. untuk meningkatkan analisis dalam usaha penetapan strategi.  Umumnya yang jurnal serta website resmi yang terkait dengan penelitian ini.  3.5. Teknik 


ANALISIS STRATEGI PEMASARAN DALAM MENINGKATKAN PENJUALAN  SPRING BED PADA Donggala Bintang Lestari Palu guna meningkatkan  penjualan. JURNAL ILMU MANAJEMEN UNIVERSITAS TADULAKO, 5(1), 471 –478.
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